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PERSONLIG PROFIL

Som person er jeg positiv, engageret
og har let til smil. Jeg interesserer mig
for, hvad der sker i verden omkring
mig, og har seerligt et vagent gje for
teknologier, trends og tendenser, som
kan abne nye forretningsmuligheder.

Jeg er fra argang 76. Jeg bor sammen
med min mand, Jan, og vores to store
bgrn pa 15 og 19 ar.

Jeg er en aktiv sportsudgver, og dyrker
bade padeltennis og styrketraening. Jeg
holder meget af at rejse, og at made
nye mennesker og andre kulturer.
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ANNE MEJDAL

BESTYRELSESKANDIDATUR

SPECIALIST | SALG OG
FORRETNINGSUDVIKLING

Min professionelle baggrund tager afseet i ledelse og forretningsudvikling pa gverste
ledelsesniveau i en af Danmarks stgrste mediekoncerner, JFM, fra reklamebureauet,
STEP/The Unicorn og fra Visti Unlimited, hvor jeg var adm. direktgr og blandt andet
involveret i lang en raekke startups. Her har jeg bade skabt nogle gode resultater og har
faet en masse verdifuld viden, samt ikke mindst opbygget et omfattende
erhvervsnetvaerk med gode mennesker og tilhgrende faglige kompetencer, som jeg kan
bringe i spil.

| dag driver jeg min egen virksomhed, som forretningsudvikler og strategisk radgiver for
en raxkke stgrre og mindre virksomheder, som primeert er rettet mod B2B
kundesegmentet.

Dette kan jeg szerligt bidrage med:

e Jeger god til at se muligheder. Jeg er visionaer og har en kreativ tankegang

e Som bestyrelsesmedlem vil jeg veere den, der udfordrer status quo, bringer nye
idéer til bordet, og den, der ter taenke stort

e Jeg har stor erfaring i at gennemfgre strategi- og forretningsudviklingsprocesser

o Jeg kan traekke pa mange ars erfaring i at tilpasse organisationer i forbindelse med
opkgb og fusioner

e Jeg kan bidrage med erfaring omkring tilfarsel af kapital og tiltraeekning af investorer
¢ Jeger en kompetent sparringspartner pa bade intern og ekstern kommunikation

e Jeg kan bidrage med stor indsigt om indkgb og evaluering af samarbejder indenfor
marketing

Erfaring:

Igennem mere end 20 ar har jeg oparbejdet stor erfaring med salgsledelse,
budgettering, rekruttering, incitamentmodeller, mélstyring og go-to-market strategi,
hvor jeg har opnéet seerdeles gode resultater.

Et gennemgaende tema i mit arbejde har veeret et stort fokus pa forretningsudvikling -
herunder mange éars erfaring i at koncept- og produktudvikle med ansvaret for ogsa at
introducere og ikke mindst understatte salgsprocesserne i forskellige salgsafdelinger
med stor geografisk spredning. Jeg har stor erfaren i at drive newbizz-salg, hvor jeg
blandt andet har arbejdet en hel del med abonnementsmodeller.

Jeg er meget optaget af samspillet mellem salg og marketing, som jeg mener er
afgarende for at skabe vaekst. Samtidigt har jeg stor erfaring med at lgfte en forretning
ved at styrke den interne og eksterne kommunikation. Qua min baggrund i medie- og
reklamebranchen sidder jeg inde med en masse viden, som kan veere guld veerd for
virksomheder, der sidder pa den anden side af bordet og er afhaengig af et samarbejde
med disse.

| de seneste ar har jeg oparbejdet en masse erfaring i mit arbejde med startups og
Scale ups. Jeg ved, hvad der er vigtigt i forhold til at tiltreekke investorer, og har
samtidigt tilegnet mig nyttig viden omkring tilfarsel af kapital - herunder bl.a. omkring

muligheder for softfunding. side 1 ud af 2


https://www.linkedin.com/in/annemejdal

BRANCHEERFARING

Formal og vaerdier:

.. Jeg er drevet af at skabe veerdi for mennesker og virksomheder, og tror pd, at der skal vaere
* Bred erfarmg indenfor B2B bade tillid, fortrolighed og god kemi tilstede for at kunne skabe ekstraordingert gode
resultater sammen.

Medie- og reklamebranchen
Venture kapital

Jeg trives i selskab med ambitigse mennesker, som arbejder malrettet og professionelt for
at nd deres mal. Trods min proaktive sggen efter at skabe hadndgribelige resultater og profit,
Tech gar jeg ikke pa kompromis med mine veaerdier, som er ordentlighed, aerlighed og respekt for

Byggebranchen bade “people and planet”.

Kontorudejningsbranchen POSTER | BESTYRELSER, ADVISORY BOARDS MM.
Iveerksaettermiljoet

Netvaerksindustrien 2024 - nu Medlem af Regionalradet Fyn i Dansk Erhverv
2023 - nu Medlem af bestyrelsen i Viking Software A/S
2023 - nu Medlem af Advisory Board, Women in Front

2023 - nu Medlem af Advisory Board, Taksinto ApS

2023 - nu Medlem af Advisory Board, Eventyrigbet

2020 - 2022 Medlem af Advisory Board, Nordic Story Studio
2021 - 2022 Medlem af Advisory Board, Preflight Odense
2020 - 2022 Medlem af Advisory Board, Odense Sport & Event

2014 - 2017 Formand for bestyrelsen, Personalefonden, Fynske Medier

2012 - 2017 Medlem af bestyrelsen, Kunstforeningen Fyens Stiftstidende

SPROG UDDANNELSE

e Dansk (modersmal) e Situationsbestemt Ledelse | og Il, CFL.

e Engelsk (Flydende) e Markedsgkonom, Aarhus Business College

e Tysk (Basics) e Bestyrelsesuddannelse med fokus pd SMV’er, Aarhus BSS

INTERESSSERET |

Jeg er primeert interesseret i poster som bestyrelsesmedlem eller som medlem af Advisory
Boards i ejerledede- eller familievirksomheder.
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